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Pricing in Sales and
Distribution

o

Przeznaczenie szkolenia

This course is suitable for project team members.

Korzysci wynikajgce z ukonczenia szkolenia

This course will provide you with the knowledge of areas:
o Successfully set up functions and customizing settings for pricing in Sales and Distribution

Opis egzaminu

Oczekiwane przygotowanie stuchaczy

Essential

e SAP/SCM600 Business Processes in Sales and Distribution

Uwaga! Szkolenia autoryzowane przez SAP dostarczane w formule szkoleh otwartych, realizowane sg w
siedzibie SAP Polska przy ul. Wotoskiej 5 w Warszawie. Dla wybranych szkoleh mozliwy jest udziat
zdalny.

Jezyk szkolenia

e Szkolenie: polski
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e Materiaty: angielski

E Szkolenie obejmuje

Czas trwania

3 dni/ 22 godzin

Agenda szkolenia

Condition technique for definition and maintenance of prices, surcharges and discounts
Creating condition tables, access sequences, and condition types
Using prices and other conditions in sales documents

Promotions and sales deals

v & e

Introduction to rebate processing



